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Simo-net a sponsorisé le congrès in-
ternational CLIMMAR 2019 à Thoune. 
Cet engagement porte ses fruits : les 
membres d’Agrotec Suisse ont accès 
au portail d’évaluation Simo-net pour 
les tracteurs et machines d’occasion. 

Sécurité d’investissement élevée
Werner Berger*, responsable du do-
maine information et économie, et 
Thomas Teuscher, directeur d’Agrotec 
Suisse, ont négocié avec Anne Fradier, 
directrice du Sedima, l’association de 
branche française et l’exploitant de Si-
mo-net. Pour M. Berger, les avantages 

sont évidents : « Simo-net permet à nos 
membres d’évaluer les machines d’oc-
casion selon des critères en vigueur à 
l’échelle internationale, ce qui leur per-
met d’obtenir des prix compétitifs au 
niveau international et qui garantit une 
grande sécurité en termes de valeur 
pour le vendeur et d’investissement 
pour l’acheteur ». 

Avantages pour les membres d’Agrotec 
Suisse
Tous les membres d’Agrotec Suisse 
bénéficient des mêmes conditions que 
les membres du Sedima. Les grandes 
entreprises peuvent souscrire un abon-
nement, tandis que pour les petites ex-
ploitations, il est préférable d’acheter 
des crédits **. La facturation se fait en 
euros et est effectuée directement par 
Sedima. Toutes les données Simo-net 
sont traitées de manière strictement 
confidentielle.

Référence pour le calcul de la valeur
Simo-net est la référence française 
pour le calcul de la valeur des machines 
agricoles d’occasion. Sur son site Inter-
net, Simo-net propose également toute 
une série de prestations destinées 
aux professionnels (fiches techniques 
concernant les appareils répertoriés, 
adaptation de l’évaluation en fonction 
de l’équipement et de l’usure, prix de 
vente moyen, comparaison des an-
nonces). Certains de ces services sont 
également disponibles pour les particu-
liers moyennant un paiement en ligne.

Utilisation aisée
Pour obtenir une valeur, il faut saisir les 
données dans le calculateur compara-
tif : marque, modèle, puissance, etc. Le 
calculateur intègre différents critères, 
tels que les appareils d’une certaine 

Simo-net

Calculateur comparatif  
pour tracteurs et appareils 
d’occasion

Une nouvelle offre pour nos membres permet d’évaluer la valeur des 
tracteurs et machines agricoles d’occasion selon les normes interna-
tionales. La plate-forme en ligne Simo-net définit la valeur selon des 
critères compétitifs au niveau international et améliore la sécurité 
des investissements dans le commerce de machines d’occasion. 

* Werner Berger présentera Si-
mo-net en détail lors de l’assem-
blée de l’association profession-
nelle du 12 novembre 2021. 
** Les entreprises membres 
d’Agrotec Suisse peuvent ou-
vrir un compte en contactant par 
e-mail Manuela Keller 
(m.keller@amsuisse.ch). 

Vertragsunterzeichnung in Aarberg: Thomas Teuscher, Anne  
Fradier und Werner Berger (v.l.).

Signature du contrat à Aarberg : Thomas Teuscher, Anne Fradier 
et Werner Berger (de gauche à droite).

L’essentiel en bref

 ▪  La plate-forme en ligne Simo-net cal-
cule la valeur des tracteurs et autres 
engins agricoles d’occasion.

 ▪  Elle se base sur différents critères 
tels que la marque, le modèle, la 
puissance, etc. mais également sur 
les types d’engins disponibles chez 
une marque.

 ▪  Simo-net fournit ainsi aux reven-
deurs et aux agriculteurs une aide à 
la décision et une base de discussion 
pragmatique et neutre.

 ▪  Tous les membres d’Agrotec Suisse 
bénéficient des mêmes conditions 
que les membres du Sedima.
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Am internationalen CLIMMAR Con-
gress 2019 in Thun trat Simo-net als 
Sponsor auf. Das Engagement zeigt 
Folgen: Die Mitglieder vom Agrotec 
Suisse erhalten Zugang zum Bewer-
tungsportal Simo-net für Occasions-
Traktoren und -Maschinen. 

Hohe Investitionssicherheit
Werner Berger*, Ressortleiter Infor-
mation und Wirtschaft, hat gemein-
sam mit Thomas Teuscher, Leiter 
Agrotec Suisse, die Verhandlungen 
mit Anne Fradier, Geschäftsführerin 
von Sedima, der französischen Bran-
chenorganisation und der Anbieterin 
von Simo-net, geführt. Für ihn liegen 
die Vorteile auf der Hand: «Simo-net 
ermöglicht unseren Mitgliedern, ge-
brauchte Maschinen nach internatio-
nal geltenden Kriterien zu bewerten. 
So können sie internationale, wett-
bewerbsfähige Preise ermitteln, was 
eine hohe Sicherheit bezüglich des 
Wertes für den Verkäufer und der In-
vestition für den Käufer bedeutet.» 

Vorteile für Agrotec-Suisse-Mitglieder
Alle Agrotec-Suisse-Mitglieder erhal-
ten die gleichen Konditionen wie die 
Sedima-Mitglieder. Grössere Unter-
nehmen können ein Abonnement 
lösen, für kleinere Betriebe lohnt sich 
eher der Kauf von Kreditpunkten**. 
Die Verrechnung in Euro erfolgt direkt 
durch Sedima. Alle Simo-net-Daten 
werden streng vertraulich behandelt.

Referenz für Wertberechnung
Simo-net ist die französische Refe-
renz für die Berechnung des Wertes 
von gebrauchten Landmaschinen. 
Ausserdem bietet sie auf ihrer Web-
site eine Reihe von Dienstleistungen 
für Fachleute an (technische Daten-
blätter zu den gelisteten Geräten, 
Anpassung der Bewertung je nach 
Ausstattung und Abnutzung, durch-
schnittlicher Verkaufspreis, Anzeigen-
vergleich). Einige dieser Dienstleis-
tungen sind auch für Privatpersonen 
durch Online-Zahlung verfügbar.

Simo-net

Vergleichsrechner für Gebraucht- 
traktoren und -geräte
Ein neues Angebot für unsere Mitglieder ermöglicht es, den Wert von gebrauchten Traktoren und Landmaschinen 
nach internationalem Standard zu ermitteln. Die Online-Plattform Simo-net definiert den Wert nach international 
wettbewerbsfähigen Kriterien und erhöht die Investitionssicherheit beim Handel mit Occasionsmaschinen. 

Das Wichtigste in Kürze

 ▪ Die Online-Plattform Simo-net er-
rechnet den Wert von Gebraucht-
traktoren und -geräten.

 ▪ Der Rechner bezieht verschiedene 
Kriterien ein, Marke, Modell, Leis-
tung etc., oder auch, welche Gerä-
te einer Marke im Angebot sind.

 ▪ Simo-net liefert eine pragmati-
sche und neutrale Entscheidungs-
hilfe und Diskussionsgrundlage 
für Händler und Landwirte.

 ▪ Alle Agrotec-Suisse-Mitglieder er-
halten die gleichen Konditionen 
wie die Sedima-Mitglieder.

Besuch der  
Sedima-Delegation 
am Bildungszentrum 
Aarberg.

Visite de la délé-
gation Sedima au 
centre de formation 
à Aarberg.
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Entretien 

De la précision plutôt que des émotions

Olivier Ballanger, directeur opérationnel de Serco France et membre 
du comité de Simo-net, a présenté la plate-forme au congrès CLIM-
MAR 2019 à Thoune. Il explique comment la valeur des machines 
d’occasion est déterminée.  

Comment une valeur est-elle déterminée sur Simo-net ?
Olivier Ballanger : La base de calcul est déterminée par un organisme 
indépendant de toute marque qui se fonde sur le prix de vente moyen 
pratiqué par les concessionnaires. La valeur pour l’année de la mise 
en service est donc fixée. Chaque année, la valeur est ajustée en fonc-
tion de la situation du marché et du modèle ainsi que de sa valeur 
vénale sur le marché de l’occasion. L’évaluation concordante est né-
cessaire pour chaque adaptation de prix.

Qu’est-ce qui suit ?
Deux fois par an, la commission SIMO des revendeurs et fabricants 
se réunit pour adapter et équilibrer l’équipement de base et les exi-
gences minimales par catégorie de prix et par segment de produits 
afin de se préparer également aux futurs modèles. Il en résulte une 
documentation pour chaque marque et un calcul pour chaque mo-
dèle. Ils sont contrôlés d’année en année, parfois même rétroactive-
ment jusqu’à 15 ans.

Comment les valeurs sont-elles adaptées sur Simo-net ?
Pour les tracteurs et les moissonneuses-batteuses, un algorithme qui 
tient compte de nombreuses valeurs telles que les heures de service, 
l’équipement optionnel ou l’usure des pneus est utilisé. On obtient 
ainsi une valeur aussi proche que possible de la valeur commerciale.

Quels sont les principaux critères ?
L’équipement de chaque modèle peut avoir une influence détermi-
nante sur sa valeur : pilotage, boîte de vitesses, transmission automa-
tique, etc. Mais l’aspect visuel joue également un rôle. En effet, l’état 
général ainsi que la rareté ou même la valeur de collection peuvent 
faire monter ou descendre le prix. L’évaluation SIMO vient en aide 
aux professionnels, mais elle ne remplace pas leur œil avisé. Enfin, la 
relation émotionnelle avec une marque joue souvent un rôle.

Comment Simo-net peut-il m’aider à négocier ?
Simo-net calcule une valeur en se fondant sur différents facteurs et 
sur l’algorithme. C’est un outil qui permet de prendre une décision 
pragmatique et neutre et qui offre une base de discussion pour les 
revendeurs et les agriculteurs. L’affaire est ainsi moins émotionnelle 
et plus précise.

marque ou ceux proposés à la vente 
pour toutes les marques. Les valeurs 
déterminées peuvent par exemple être 
reportées dans un tableau Excel.

Simo-net mise sur les éléments sui-
vants :
 ▪  la notation de base SIMO (publiée sur 
papier) ;

 ▪  une adaptation de cette notation de 
base en tenant compte des éléments 
susceptibles de donner lieu à une 
plus-value ou à une moins-value ;

 ▪  une fiche technique reprenant les 25 
caractéristiques principales de la ma-
chine ;

 ▪  une fiche de données commerciale.

Pour les abonnés uniquement, Si-
mo-net indique le prix de vente moyen, 
basé sur l’ensemble des annonces pu-
bliées au cours des six derniers mois, 
et contient un calculateur comparatif 
permettant de rechercher des équipe-
ments au même prix et aux mêmes 
performances dans les annonces d’une 
année donnée.

Exemples de prix :
Prix pour une évaluation 6.20 €
Paquet de 50 évaluations 143.00 €
Paquet de 500 évaluations 855.00 €
Voir : http://www.simo-net.fr/francais/ 
tarifs-et-paiement/tarifs-et-paiement- 
179.aspx 

Rob Neuhaus

Le Sedima (Syndicat National des 
Entreprises de Service et Distri-
bution du Machinisme Agricole, 
d’Espaces Verts, et des Métiers 
spécialisés) exploite Simo-net. 
L’organisation sœur d’Agrotec  
Suisse représente des ateliers, des 
revendeurs et des bailleurs. Forte 
de 800 membres et de 1600 sites, 
l’association française représente 
46 % des entreprises et 51 % de la 
masse salariale.      
www.sedima.fr 
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Einfache Handhabung
Um einen Wert zu ermitteln, gibt 
man die Daten im Vergleichsrechner 
ein: Marke, Modell, Leistung etc. Der 
Rechner bezieht verschiedene Krite-
rien ein, zum Beispiel welche Geräte 
einer bestimmten Marke oder für alle 
Marken zum Verkauf angeboten wer-
den. Die ermittelten Werte können 
zum Beispiel in eine Excel-Tabelle 
übertragen werden.

Simo-net setzt auf folgende Elemente:
 ▪  das SIMO-Grundrating (auf Papier 
veröffentlicht),

 ▪  eine Anpassung dieses Grundra-
tings unter Berücksichtigung der 
Elemente, die einen Mehr- oder 
Minderwert verursachen können,

 ▪  ein technisches Datenblatt mit den 
25 Haupteigenschaften der Maschi-
ne,

 ▪ ein kommerzielles Datenblatt.
Nur für Abonnenten enthält Simo-
net den durchschnittlich beim Ver-
kauf angebotenen Preis auf der Basis 
aller in den letzten sechs Monaten 
veröffentlichten Anzeigen sowie 
einen Vergleichsrechner, der in den 
Anzeigen eines bestimmten Jahres 
Ausrüstungen zum selben Preis und 
mit derselben Leistung suchen kann.

Preisbeispiel:
Preis für 1 Bewertung 6.20 €
Paket mit 50 Bewertungen 143.00 €
Paket mit 500 Bewertungen 855.00 €

siehe: http://www.simo-net.fr/
francais/tarifs-et-paiement/tarifs-
et-paiement-179.aspx   

Rob Neuhaus

*  Werner Berger wird Simo-net 
an der Fachverbandsversamm-
lung vom 12. November 2021 
detailliert vorstellen. 

** Mitgliederbetriebe von 
Agrotec Suisse können sich 
via E-Mail (an: Manuela Keller 
m.keller@amsuisse.ch) für ein 
Konto anmelden. 

Interview

Präzision statt Emotion

Olivier Ballanger, operativer Geschäftsleiter von Serco France 
und Vorstandsmitglied von Simo-net, präsentierte die Platt-
form am CLIMMAR Kongress 2019 in Thun. Er erklärt, wie der 
Wert von Gebrauchtmaschinen zustande kommt.  

Wie wird ein Wert von Simo-net ermittelt?
Olivier Ballanger: Die Berechnungsgrundlage wird durch eine 
markenunabhängige Stelle aufgrund des durchschnittlichen 
Verkaufspreises bei den Vertragshändlern ermittelt. Damit ist 
der Wert für das Jahr der Inbetriebnahme gegeben. In jedem 
Folgejahr wird der Wert gemäss der Marktsituation und des 
Modells und dessen Marktwert auf dem Occasionsmarkt an-
gepasst. Für jede Preisanpassung braucht es die übereinstim-
mende Bewertung.

Was folgt dann?
Zweimal jährlich tagt die SIMO-Kommission der Händler und 
Hersteller, um Grundausrüstung, Minimalanforderungen pro 
Preisklasse und Produktsegment untereinander anzupassen und 
auszugleichen, um sich auch für die zukünftigen Jahrgänge vorzu-
bereiten. So entsteht eine Dokumentation für jede Marke und eine 
Berechnung für jedes Modell. Diese wird Jahr für Jahr überprüft, 
manchmal sogar rückwirkend bis zu 15 Jahren.

Wie passt Simo-net die Werte an?
Für die Traktoren und Mähdrescher kommt ein Algorithmus 
zum Einsatz, der zahlreiche Werte, wie Betriebsstunden, op-
tionale Ausrüstung, Pneuverschleiss etc. berücksichtigt. So 
kommt ein Wert zustande, der so nahe wie möglich am Han-
delswert ist.

Welches sind die wichtigsten Kriterien?
Die eigentliche Ausrüstung jedes Modells kann den Wert mass-
geblich beeinflussen – Lenkung, Getriebe, Automatik etc. Aber 
auch der optische Aspekt spielt mit: Der allgemeine Zustand, 
die Rarität oder sogar der Sammlerwert könne einen Wert nach 
oben oder unten drücken. Die SIMO-Bewertung unterstützt, 
aber sie ersetzt den Kennerblick nicht. Und schliesslich spielt 
oft die emotionale Beziehung zu einer Marke auch noch mit.

Wie hilft mir Simo-net beim Verhandeln?
Simo-net ermittelt einen Wert aufgrund der verschiedenen Fak-
toren und des Algorithmus. Das liefert eine pragmatische und 
neutrale Entscheidungshilfe und Diskussionsgrundlage für 
Händler und Landwirte – mit weniger Emotionen, dafür mehr 
Präzision.

Betreiber von Simo-net ist Sedi-
ma (Syndicat National des Entre-
prises de Service et Distribution 
du Machinisme Agricole, d'Espa-
ces Verts, et des Métiers spéciali-
sés). Die französische Schwester-
organisation von Agrotec Suisse 
vertritt Werkstätten, Händler und 
Vermieter. Mit 800 Mitgliedern 
und 1600 Standorten repräsen-
tiert sie 46 % der Unternehmen 
und 51 % der Lohnsumme.
www.sedima.fr 


